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Handel med idéer i ny
ekonomisk politik

— Hévstang pa humankapitalet genom patentmarknader

Av Eskil Ullberg

Figur 1.

Samma ekonomi men tva ekonomiska system.
Den hogre avkastningen pa patent (och
annat intellektuellt kapital) skapar en
rationalitet £O6r informerade regeringar
att driva en ekonomisk politik som ger
incitament £6r handel med idéer.

LDC= Least Developed Countries,

Ekonomisk tillvaxt skapas till stor del av ny teknologi som 6kar produktiviteten. En viktig

komponent i detta ar patentsystemet, som kan ses som ett handelssystem som skapar

den mekanism som koordinerar uppfinnare fran alla lander. Trots att utvecklingsldnders

humankapital har vuxit snabbt de senaste decennierna sa saknas mekanismen att Gver-

fora sadan vaxt till ekonomisk nytta. Utmaningen idag dr en ekonomisk politik som ger

incitament till strategier for samarbete, specialisering och darmed vilstand.

Idag kan en produkt eller tjinst bygga pa teknik frin 1000-
tals patent skapade av 100-tals uppfinnare. Enligt EPO kan
en bil ha 6ver 3000 patent och en "smartphone” kan inne-
halla 250.000 patentkrav. Patenten kommer framforallt fran
uppfinnare i utvecklade linder men i 6kad omfattning fran
utvecklingslinder dir samarbete koordineras genom patentli-
censer och overforingar. Just utvecklingslinder har en mycket
stark utveckling av sitt humankapital mitt i akademiska pu-
blikationer. De expanderar ocksi snabbast ekonomiskt och ar
sedan 2010 storre dn 50 % av virldens BNP, dvs representerar
de framtida produkt- och tjanste-marknaderna for utvecklade
linder. En ckonomisk politik som kan skapa incitament for
affirsstrategier som bygger pa samarbete mellan uppfinnare

“Det verkar bara finnas

en ekonomi i virlden men
tva system: med eller utan
anvandning av patent (och
annan IP)”
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Medelvirden for lander i varje grupp; ellipsen dr +/- 1 standardavvikelse; storleken
av cirkeln dr humankapital mitt i publikationer. Klustren dr baserade pa akademiska
publikationer, patentering, royalty balans och 10 ytterligare faktorer.
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Medelvirden, Patentportfdlj, antal

och sma team blir da ett viktigt omréde for att fa hivstang pa
humankapitalet bland alla uppfinnare. Det tillimpade forsk-
ningsprogrammet "Trade in Ideas” har som mal att ge infor-
mation till en ny internationell handelspolitik dir denna
"handel med idéer” baserat pa patentsystemen ér i centrum.

Vad dr den ekonomiska potentialen?

Vad ir den ekonomiska potentialen for, eller mojliga tillskottet
till, ett utvecklingsland {rin nationella uppfinnare som bedriver
internationell "handel med idéer™? Det ir fragan i en pilot-stu-
die som omfattar Chile, Azerbaijan, Sydafrika, Kenya, Peru och
El-Salvador och ytterligare nagralinder i pipeline”,dir de eko-
nomiska villkoren for grinsoverskridande handel baserad pa
handelsvillkoren ("terms of trade”) star i fokus. En klusteranalys
baserad pi lindernas tillviixt i humankapital de senaste 20 aren,
miitt i patentansokningar och patent, royaltyinkomst och utgif-
ter fran immateriella tillgingar samt 10 relaterade matt ger fyra
distinkta grupper av linder. Linderna i varje grupp ir si lika
som mojligt samtidigt som grupperna ér sé olika som majligt (se

>’Royalty-nivaerna forefaller
liknande eller lagre for utveck-
lingsléinder men fasta belopp
betalas sa gott som uteslutande
bara for internationella avtal”
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Figur 2). Pilot-linderna ir valda frin dessa fyra grupper vilket
gor att handelsvillkoren for grupperna och diarmed alla linder
kan uppskattas pa "pilot-niva”. Totalt 45-50 uppfinnare/foretag/
universitet har svarat pa en enkit och totalt drygt 10-talet har
deltagit i nationella video-workshops med uppfinnare och po-
licy skapare. Data fran totalt ett hundratal avtal har rapporterats
iolika omfattning fran dessa uppfinnare, vilket ir langt éver vad
néigon av dessa linder forvintat sig fore studien!

Rapporten presenteras i oktober 2018 men négra resultat kan
redan skonjas: Det fyra grupperna kan karaktiriseras efter pa-
tentlicensieringen: (1) obefintlig, (2) i sin linda, (3) har borjat
och (4) ir "institutionaliserad”. Handelsvillkoren med avseende
pa royalty forefaller liknande eller ligre an utvecklade linder
for internationella avtal (dvs koparna betalar i vissa fall upp till
lika mycket for deras teknologi som annan) men bide hogre och
lagre for nationella avtal. Internationella licenstagare vill oftare
betala en fast avgift i kombination med royalty vilket ir mycket
ovanligt for nationella avtal. Humankapitalet for utvecklings-
landerna vixer med 13 % per ar mot 5 % for utvecklade linder
vilket gor att de forra kommer att bli storre inom detta omrade i
antal publikationer inom max 10 ar (se Figur1). Detta skapar da
en skattningsbar ckonomisk potential for linder i olika kluster,
baserad pa hdgre utbildning och patentering. Vid fragan om vil-
ka handelshinder som uppfinnarna méter ar svaret: svaga inci-
tament for tekniska forbattringar, svart identifiera licenstagare,
kinnedom om patentsystemet lagt, svirighet att skriva avtal och
patentansokningar tillrickligt bra, oforstiende bland foretag
varfor man bor betala for patent fran universitet, lag villighet
till risktagande fran venture capital foretag, och brist pa "kultur
for samarbete”; en utmanande miljo att forhandla i helt enkelt!
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Dessa hinder forefaller snarlika de som framstillts i Sverige av
PRV vad giller mindre foretag. Ménga av dessa ir policyfrigor,
speciellt vad giller att reducera risken for foretag. Efterfoljande
projekt for att reducera handelshindren har foreslagits: inter-
nationell handelsstatistik, program for universitet samt insti-
tutionella ramverk for LDC ("least developed countries”). Mer
om detta i slutrapporten (tradeinideas.com).

Problemet 6r utvecklingslinderna forefaller alltsa lik-
nande relationen i utvecklade Iinder f6r sma och medelstora
foretag (SME), dir patentsystemet gradvis blivit ett spel mest
for kraftfulla spelare, vilket exkluderar idéer fran globala
marknaden. Institutionell politik kvarstar alltsd som hinder
i dessa marknader.

Vad sédger handelsstatistiken?

Ett andra projekt handlar om att utveckla ett ramverk for sta-
tistik kring handel med idéer. Ingen kind offentlig statistik
verkar finnas idag som kan redogora vem som licensierar av
vem och hur mycket detta ir virt {6r patentinnehavarna och
deraslinder (i licensavtal eller inbiddade i produkter). Denna
fraga ér central i den digitala ekonomin som dr innu mer bero-
ende avimmateriella rattigheter 4n nar handeln mest bestod av
tysiska produkter. Detta arbete bedrivs i samarbete med exper-
ter fran WTO, statistiska myndigheter och foretag. De royal-
tyintikter som idag rapporteras (alla typer) visar att "handeln
iidéer” dr c:a 1.5 % av virldshandeln vilket ir en 6kning med
50 % fran 10 ar sedan, for vissa linder i dubbelt sé stor takt
som okningen i produkthandeln. En slutats och dirmed fokus
for samarbete vad giller utvecklingen av nya internationella
bokforingsstandarder.

Vad betyder detta?

Sammantaget verkar det bara finnas en ekonomi, men tva sys-
tem: ett med och ett utan anvindning av patenterad teknologi
(och annan IP som varumirken, copyright, design, mfl.). Det
sliende linjira sambandet mellan akademiska publiceringar
och BNP samt royaltynivierna rapporterade i pilot-studiens
enkiter fran utvecklingslinderna indikerar detta. Vi bor alltsa
se dessa utvecklingslinder som den potential f6r handel med
idéer som de representerar. 100-tals miljoner manniskor som i
ménga fall redan ar lika kunniga som de i utvecklade linder. Vi
behover alltsa fundera pa:

1) Vilken ekonomisk politik bor utvecklas sa att den begynnande glo-
bala marknad kan fungera bdttre? Detta inkluderar att reducera ris-
ken for internationell handel, investeringar i ny teknik, avtal, forsvar
av rdttigheter i domstolar, mm, vilket knyter an till internationella
handelsregler (se gdstkronika WEF).

2) Vad kan EU (Sverige), USA, Japan, Korea, Schweiz, Israel, Kina
m.fl. "giganter” inom patentering och IP-handel gora for att samver-
ka med nyskapande “idésprutor” i ldnder med hdgt humankapital
men ldg patentering?

3) Vilka affdrsstrategier fér samarbete fungerar mellan ldnder med
olika patenteringsgrad? Manga sddana exempel finns redan: Schweiz
arbete med tex Sydafrikanska universitet, Israel med mdanga afrikans-
ka ldnder, m.fl.

4) Hur kan man starta internationell patentlicensiering som foreta-
gare? En forstdelse for vilken teknologi som efterfradgas behover klar-
goras, gdrna i samarbete med f6retag och universitet i dessa nya
marknader (“born global” strategi). Detta kan foljas av en portfolj
av patent som byggs upp i samarbete med andra partner, och egen
forskning; Langsiktiga partnerskap kan sedan skapas ddr man delar
pd ny teknik och patent eller licensierar/képer/sdljer pd “marginalen”.
Utdver detta behdvs en strategi for att hantera de som missbrukar
systemet och domstolarna. Hdr behdvs en politik som gor detta méj-
ligt dven fo6r mindre fGretag att delta.

5) Ett samarbete mellan féretagare och policyskapare dr ndrmast
ett mdste dd staten skapar marknaderna genom att etablera och
forsvara rattigheter och kontrakt. PG vilket sdtt kan de problem som
uppfinnare och de mindre féretagen har i Sverige [6sas sa att deras
idéer kan vérderas och kommersialiseras?

6) Vad betyder detta for affdrsstrategier fér svenska uppfinnare, fo-
retag och universitet? Hogteknologiska ldnder som Israel, Schweiz,
Singapore kan vara en vdg till samarbete tillsammans med fler av
Sveriges nuvarande och tidigare bistandsldnder som Kenya, Chile
och Thailand.

REKOMMENDERAD LASNING

> Gastkronika av Edmund Phelps och Eskil Ullberg, “The Need
for a Global Market in Patents”, weforum.org/agenda/2018/08/
the-need-for-a-global-patent-market

> WTO Trade Dialogue Series. youtube.com/watch?v=boKyIGSk8Pw

> Ref. till bok Trade in Ideas. springer.com/gp/
book /9781461412717

> Strategier som féretag anvander vid patentlicensiering
hooverip2.org/working-paper/wpl5016/

> Trade in Ideas Programmet: report.ullberg.biz/trade-in-
ideas-program-presentation-and-discussion-at-wto/
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